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 برای اختراع تان بازاریابی كنید
پس از اتمام مراحل ثبت، نوبت آن اســت به 
فكــر چگونگی ورود بــه بازار باشــید. برای شــروع باید 
ح كســب وكار برای خود آماده كنید. برای آشــنایی  طر
ح كســب وكار می توانید  بیشــتر با نحوه نوشــتن طــر
بــه مقالاتــی مراجعه كنیــد كــه در ماه های گذشــته در 
همین صفحه از روزنامه جام جم منتشر شده است.

ح باید بدانیــد از چه منابــع مالی برای  برای نوشــتن طر
تأمین هزینه های مورد نیاز اســتفاده خواهید كرد. در 
چه مكانی برای ساخت محصول خود اقدام خواهید 
كــرد. چــه برنامــه ای بــرای فــروش محصــول داریــد. 
تصمیم بگیرید خودتان محصول را تولیــد و وارد بازار 
خواهید كــرد یــا امتیــاز آن را به شــركت دیگــری واگذار 
می كنیــد. در بســیاری از مواقــع زمانــی كــه مخترعــی 
تصمیم می گیرد امتیاز اختراعــش را واگذار كند انتظار 
ارقام خیلی بالایی دارد. در حالی كه معمولا شــركت ها 
بــرای خریــد مالكیــت فكری فقــط 2 تــا 5 درصــد ارزش 

ع می دهنــد. ایــن موضــوع  بــرآورد شــده را بــه مختــر
موجب می شود بســیاری از مخترعان احساس كنند 
اگر امتیازشان را واگذار كنند اشتباه كرده اند. در حالی 
كه ایــن موضــوع مزایایی نیــز دارد. زمانی كــه مالكیت 
فكری را واگذار می كنید دیگر تحت فشــارهای شدید 
مالــی و درگیری هــای ذهنی و روحی بــرای تولیــد و ارائه 
محصــول و ادامــه مســیر نخواهیــد بــود. شــاید در 
درازمدت ســود حاصل از فــروش مالكیت بــه مراتب 

بیشــتر از وارد عمــل شــدن باشــد. در مــورد بیشــتر 
اختراعــات، از زمانی كه ایده ای شــكل می گیرد تا زمانی 
كــه روی قفســه های فروشــگاه ها قــرار بگیــرد و بــه 
سودآوری برسد، سال ها زمان می برد. بنابراین زمانی 
كه ایده ای در ذهنتان شكل می گیرد با سختكوشی و 
صبر آن را دنبال كنید و پرورش دهید. مطمئن باشید 
ســال هایی كــه صرف تــاش و كوشــش شــبانه روزی 

می كنید خیلی زود به بار خواهد نشست. 

 نمونه اولیه از محصولتان بسازید
منظــور از نمونــه اولیــه، ســاخت مدلــی از 
اختراعتــان اســت كــه شــامل تمــام اجزایــی باشــد 
كــه در گــزارش مكتــوب خــود آورده ایــد. از ایــن 
مــدل می توانیــد بــرای نشــان دادن ظاهــر و طراحــی 
اختراعتان به ســازمان ثبت اختراع یا سرمایه گذاران 
ح اولیه  احتمالــی اســتفاده كنید. پیــش از آن كه طــر
خــود را بســازید برای ثبــت اختراع اقــدام نكنیــد، زیرا 
ممكــن اســت وقتــی در حــال ســاخت نمونــه اولیه 
ح اولیه شــوید،  هســتید متوجه برخــی ایرادها در طر
ح  یــا در حین ســاخت ویژگی هــای جدیدی نیــز به طر

خود اضافه كنید. اگــر برای ثبت اختــراع عجله كنید، 
ویژگی های جدیدی كه در حین ساخت نمونه اولیه 
اضافــه كرده اید در ثبــت مالكیــت اختراعتــان لحاظ 
نخواهــد شــد. در ایــن حالــت ممكــن اســت افــراد 
دیگری در این فاصله، ویژگی هــای جدید اختراعتان 

را به نام خود ثبت كنند.
در حیــن ســاخت نمونــه اولیــه بــه مــوارد زیــر حتمــا 

توجه كنید:
ح  1ـ پیــش از آن كــه وارد مرحلــه ســاخت شــوید، طــر
اولیــه ایــده خــود را در دفترچــه ای كــه اختراعتــان را 

مكتوب كرده اید، ترسیم كنید.

2ـ مــدل ســه بُعدی ســاده )بــدون عملكرد( كــه فقط 
نشان دهنده ساختار اختراعتان باشد را بسازید.

3ـ زمانــی كــه از مــدل ســه بُعدی اختراعتــان راضــی 
شدید، نمونه اولیه كامل با تمام عملكردهای مورد 

نظر را  بسازید.
 كتاب هــا و راهنماهــای زیــادی بــرای روش ســاخت 
نمونه اولیه اختراع منتشــر شــده . اگــر اختراعتان به 
گونه ای اســت كه هزینه ســاخت بســیار بالایی دارد 
)مثل دســتگاه تصفیــه روغن( بهتر اســت بــا كمك 
نرم افزارهای تخصصــی، مدلی رایانــه ای از اختراعتان 

طراحی كنید.
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مدل »همكاری در فروش« 
در بازاریابی دیجیتال

بــا رشــد فنــاوری، تغییر 

نگین یشمی

جام جم

جامعــه و كســب وكارها،  
ســاختار اقتصاد نیز تغییر 
كرده اســت. اقتصاد گیگ 
یــك    )Gig Economy(
بــا  آزاد  بــازار  سیســتم 
شــغلی  موقعیت هــای 
منعطف و موقتی اســت 
 )freelance( كه افراد می توانند بــه صــورت آزادكار
در آن فعالیت كنند. امروزه به دلیل رشد اینترنت 
و دسترسی افراد به شــبكه های اجتماعی، امكان 
كار كردن از هر مكانی بدون نیاز به حضور فیزیكی 
و قراردادهــای دائــم بوجــود آمــده اســت. در ایــن 
شــیوه كارهای پاره وقتی ارائه می شــود كه به جای 
یــك كارفرمــا، یــك الگوریتــم مدیریــت كارهــا را بــه 
عهــده دارد. ایــن شــیوه امــكان رشــد كارهایــی را 
فراهــم می كنــد كــه به واســطه انتشــار یــا معرفــی 
اجنــاس یــا خدمــات، درصــدی بــه معرفی كننــده 
تعلــق بگیــرد. همــكاری در فــروش یــا فــروش 
رابطه ای )Affiliate marketing( شكل جدیدی از 
بازاریابی اســت كــه برمبنای شــبكه ارتباطــی افراد 

كار می كند. 

در مــدل ســنتی، یــك كســب وكار امــكان ارائــه 
محصــول یــا خدمــات خــود را بــه گــروه محــدودی 
از كاربــران دارد؛ زیــرا دامنــه تبلیغــات گســترده ای 
تبلیغــات  نیازمنــد  اگــر  و  نیســت  دراختیــارش 
گســترده باشــد باید پول هنگفتی بــرای آن هزینه 
كنــد. در مــدل همــكاری در فــروش، تبلیغــات 
)مســتقیم یــا غیرمســتقیم( از طریق شــبكه های 
افــراد )كــه بــه آنهــا بازاریــاب می گوینــد( صــورت 
می گیــرد و به ازای فروش یا اســتفاده مشــتریان از 

محصول به فرد واسطه، درصد تعلق می گیرد.
در حقیقــت فــردی كــه بتوانــد دیگــری را بــا آن 
كســب وكار آشــنا كنــد درصــدی از ســود فــروش 
آن محصــول یــا خدمــت را دریافــت خواهــد كــرد. 
مهم ترین مزیت این مدل دامنه وســیع و رسیدن 

به كاربران هدف گذاری شده است.
همكاری در فــروش مدل های مختلفــی دارد كه در 

ادامه به بعضی از آنها اشاره شده است:
 پرداخت بــه ازای بازدید: در ایــن مدل با 
اشــتراك گذاری یــك لینــك یــا آدرس یك 
محصول، افراد از آن دیدن خواهند كرد. این لینك 
ممكن است در شبكه های اجتماعی یا رسانه های 
مختلف به اشــتراك گذاشــته شــده باشــد. به ازای 
بازدیــد كاربــران از آن محصــول یــا خدمــت بــه 

اشتراك گذار هزینه ای پرداخت خواهد شد.
 پرداخــت بــه ازای كلیــك: در بعضــی از 
مدل هــا این كــه كاربــران صرفــا بازدیــد 
انجــام بدهند مهم نیســت و لازم اســت مثــا روی 
یك تبلیغ یا بنر خاص كلیك كننــد. در این روش به 
ازای هــر كلیــك هزینه ای بــه اشــتراك گذار پرداخت 

خواهد شد.
 پرداخــت بــه ازای انجــام فعالیــت: در 
بعضــی از مدل ها، كاربــران باید عملیات 
خاصی  انجام دهند؛ مثا در لینك خاصی ثبت نام یا 

كسانی را به صفحه خاصی دعوت كنند.
  پرداخــت بــه ازای فــروش: در بعضــی 
مدل هــا اگر آمــدن كاربــر منجر بــه خرید 
شــود درصــدی از خریــد بــه اشــتراك گذار تعلــق 
می گیــرد. در ایــن مــدل هــدف فــروش بیشــتر 

محصول است.

بومی سازی تولید پره متحرك 
توربین گازی در كشور 

یك شــركت دانش بنیــان بــرای نخســتین بار در 
كشــور اقــدام بــه تدویــن دانــش فنی وســاخت 
پره متحرك ردیف اول توربیــن گازی 25 مگاواتی 

جنرال الكتریك كرده است.
بــه گــزارش جام جــم و بــه نقــل از روابــط عمومــی 
معاونــت علمــی و فنــاوری ریاســت جمهــوری، 
محمد رضــا قاســمی مدیرعامل شــركت دانش 
بنیــان مــوادكاران اظهار كــرد:  توربین هــای گازی 
در صنایــع نفــت و نیــرو دارای كاربرد اســتراتژیك 
و با اهمیتی هستند و شــریان های اصلی نفت و 

گاز با توان این توربین ها در حركت است.

مهدی عظیمیان مدیــر كارخانه نــوآوری آزادی گفت: كارخانه نــوآوری »های وی« به 
عنوان دومین كارخانه نوآوری به واسطه قراردادی كه با طرف كارگزار منعقد كردیم 

تاسیس شده كه اكنون در مرحله عملیات بازسازی است. 
وی با بیان این كه ساختمان این كارخانه برای معاونت علمی و فناوری است، بیان 

كرد: این كارخانه نــوآوری به عنــوان دومین كارخانه و دومین شــعبه پــارك فناوری 
پردیس راه اندازی می شود. 

به گفتــه عظیمیــان، كارخانــه نــوآوری »هــای وی«  اوایل ســال آینده به طور رســمی 
راه انــدازی می شــود. مدیــر كارخانه نــوآوری بــا تاكید بــر این كــه »هــای وی« ظرفیتی 

برابــر بــا 5۰۰ نفــر را دارد، خاطــر نشــان كــرد: در حــال حاضــر حــدود 1۰ تــا 15 تیــم 
اســتارت آپی مســتقر هســتند؛ ولی هنــوز صندوق هــای ســرمایه گذاری خطرپذیر، 
شــتاب دهنده ها، بانك هــا و ... بــا وجــود درخواســت های زیــاد در كارخانــه نــوآوری 

مستقر نشده اند. /مهر

دومین كارخانه نوآوری راه اندازی می شود

 ایده جذابی در ذهن تان شــكل گرفته و به نظر می رســد اگر 

عسل اخویان طهرانی

دانش

به خوبی به آن پرداخته شــود و برایش وقت بگذارید می تواند 
آینده درخشــانی داشته باشــد. اما با این ایده تازه متولد شده 

باید چه كنید؟! 
پیش از آن كــه در هر محفلــی آن را با افــراد نامناســب در میان 
بگذارید یــا بــا اولیــن پیشــنهاد ســرمایه گذاری، آن را در اختیار 
شــركتی تجــاری قــرار دهیــد، بایــد كار مهمــی انجــام دهیــد: از 

ایده تان حفاظت كنید!
چه بخواهیــد خودتان شــخصا اختراعتــان را به مرحله تجاری ســازی برســانید یــا امتیاز 
آن را به شــركتی واگذار كنید، برای تبدیل این ایده به پول، باید پیــش از هر كاری آن را به 
ین راهكار برای حفاظت  نوعی بیمه كنید تا كسی نتواند آن را به نام خود تمام كند. بهتر
از اختراعات، ثبت رســمی آن اســت. در ادامــه با ما همراه شــوید تا در پنج مرحله ســاده 

ایده خود را برای ثبت رسمی آماده كنید.
 Entrepreneur  :منبع

5 شگرد تبدیل ایده به محصول
داشتن ایده خوب به تنهایی كافی نیست! هم باید مراقب ایده دزدها باشید 

و هم این كه بتوانید ایده را به ثروت تبدیل كنید

پیش از آن كه ایده 
خود را به صورت 

رسمی ثبت كنید 
باید از دست اول 
بودن آن مطمئن 

شوید. این كه 
تاكنون با چنین 
اختراعی روبه رو 

نشده اید نمی تواند 
تضمین كند هیچ 
فرد دیگری پیش 

از شما به آن دست 
نیافته باشد

پیش از آن كه 
ح اولیه خود  طر

را بسازید برای 
ثبت اختراع اقدام 

نكنید. زیرا ممكن 
است وقتی در حال 

ساخت نمونه 
اولیه هستید 
متوجه برخی 

ح  ایرادها در طر
اولیه شوید

کسب وکار

در مسیر موفقیت

ساخت ایران

 ایده تان را مكتوب كنید
داشــتن ایده جدید و خاقانه در ذهن به تنهایی ارزش قانونی و 
رســمی ندارد. باید بتوانید ثابت كنید این ایده چطور و چه زمانی شــكل 
گرفته اســت. ســعی كنید تمام اطاعات مرتبــط با اختراعتــان را مكتوب 
كنید. ایــن اطاعــات می تواند توضیــح دهــد اختراعتان چیســت. چطور 
كار می كند. مــوارد دیگــر مربوط به آینده اســت؛ مثــل برنامــه ای كه برای 
ســاخت تجــاری و فــروش آن داریــد. ایــن مرحلــه اولیــن قدم بــرای ثبت 

رسمی اختراع و پیشگیری از دزدیده شدن آن است.
پیشــتر در بســیاری از نقــاط جهــان، مخترعــان از راهــكار ســاده ای برای 
اثبات زمان دســت یافتن به یك ایده اســتفاده می كردند. در این حالت، 
پس از مكتــوب كــردن ایــده، نســخه ای از آن را بــرای خود پســت كرده و 
پــس از دریافت آن را به صورت در بســته حفــظ می كردند! بــه این ترتیب 
از تاریــخ پســت بــه عنــوان مدركــی بــرای اثبــات زمــان شــكل گیری ایــده 
اســتفاده می كردند. اما این روش نمی توانــد از نظر قانونــی و در محافل 

رسمی مورد استناد قرار بگیرد.
یكــی از بهتریــن روش هــای مكتــوب كــردن ایــن اســت از دفترچــه ای 
اســتفاده كنید كــه صفحه هایش قابــل كندن و اضافه شــدن نباشــد و 
شــماره صفحه داشــته باشــد. پس از مكتــوب كــردن ایده خــود در این 

دفترچه، از شاهدی بخواهید آن را امضا كند.

در مورد جوانب مختلف ایده تحقیق و بررسی كنید
پیــش از آن كه ایــده خــود را به صورت رســمی ثبــت كنیــد باید از 
دســت اول بودن آن مطمئن شــوید. این كــه تاكنون با چنیــن اختراعی 
روبه رو نشــده اید نمی تواند تضمین كند هیچ فرد دیگری پیش از شــما 
بــه آن دســت نیافتــه باشــد. حتما پیــش از انجــام مراحــل قانونــی ثبت 
اختــراع بــا جســت وجو در وبگاه هــای رســمی، مطمئــن شــوید ایده تــان 

مشابه دیگری ندارد.
از طرف دیگــر باید از بــازار هــدف اختراعتان نیــز مطمئن شــوید. این كه 
اطرافیانتان بگویند ایده شما بسیار خاقانه و كاربردی است نمی تواند 
تضمیــن كنــد همــه مــردم مشــتری اش شــوند. بیــش از 95درصــد 
ع نمی رســند.  اختراعــات هیچ وقــت بــه مرحلــه درآمدزایــی بــرای مختــر
پیش از آن كــه وقت و انــرژی زیــادی را صرف ثبــت ایده خــود كنید، كمی 
در مــورد بــازار نهایــی آن تحقیــق كنید. آیــا این ایــده می توانــد محصولی 
پرطرفدار شود؟ اگر به نظرتان خواهان دارد، آیا هزینه تولیدش می تواند 
آن قــدر پایین باشــد كه قیمــت نهایــی آن بــرای مصرف كننده مناســب 
باشــد؟ برای درك بهتر ایــن موضوع قیمــت برآورد شــده محصول خود 
را با نمونه های مشــابه اش مقایســه كنید. مهم نیســت محصول شما 
چقدر ویژگی های منحصربه فردی نســبت به رقیبان خــود دارد، قیمت، 

عامل اصلی تعیین كننده موفقیت فروش محصولی جدید است.

برای ثبت رسمی اختراعتان اقدام كنید
در ایــن مرحله كــه از كامل بــودن ایده خــود مطمئن شــده اید، باید 
وارد مراحل اداری ثبت اختراع شوید. كارشناســان اداره ثبت اختراع به شما 
كمك می كنند، براساس طرحتان، نوع ثبت اختراعی را كه نیاز دارید انتخاب 
و برای آن اقدام كنید. می توانید مراحل تكمیل فرم های مورد نیاز را خودتان 
به تنهایی انجام دهیــد. اما پیش از ارائــه فرم ها حتما از كارشــناس خبره ای 
در این حــوزه بخواهیــد فرم هایتان را پیــش از ارائه به ســازمان بررســی كند. 
اگر فرم هــای ثبــت اختراع بــا دقــت كافــی تكمیل نشــود ممكن اســت این 
امكان را بــرای رقیبانتان فراهــم كنید كه از آن بــرای ثبت برخی مــوارد اختراع 
به نام خودشان اســتفاده كنند. به همین دلیل بهتر است در این مرحله از 
مشاوره كارشناس خبره كمك بگیرید تا در آینده به وكیل رسمی برای دفاع 

از اختراعتان نیاز پیدا نكنید! در انتخاب فرد خبره به موارد زیر توجه كنید:
ح مكتوب شــده، مــدل ســه بُعدی و نمونــه اولیه  1ـ زمــان مراجعه حتمــا طر
اختراعتان را همراه داشته باشــید. این موارد كمك می كند روند بررسی فرم 
ثبت اختراعتان ســریع تر پیش برود. از طرف دیگر، باعث می شود فرد مورد 
نظر، ادعای شما را باور كند و احساس نكند حرفتان بی پایه و اساس است 

و برای همكاری تمایل پیدا كند.
2ـ مطمئن شــوید فــرد مورد نظرتــان مــورد تأیید ســازمان ثبــت اختراعات و 

مالكیت فكری است.
3ـ در مــورد زمینه فعالیتشــان بپرســید و فردی را پیــدا كنید كــه زمینه كاری 

مشابهی با اختراعتان داشته باشد.
خ معقول  4ـ در مــورد هزینــه كارشناســی از ابتدا صحبــت كنیــد. در مورد نــر
كارشناســی اختراعات حتما تحقیق كنید و بی دلیل هزینه گزافی صرف این 
كار نكنید. زمانی كه فرد مورد نظر خود را پیدا كردید حتما پیش از شروع كار 

در مورد قیمت به توافق برسید.

 برچســب »دانش بنیــان« 

آریا طاهری

جام جم

عــاوه بــر بــه همــراه داشــتن 
تســهیات بــرای شــركت ها، 
وقــار و اعتمــاد خاصی بــه آنها 
می بخشد كه ســند دارا بودن 
دانشــی خــاص و منحصــر بــه 
البتــه  آنهاســت.  نــزد  فــرد 
بــه  دانش بنیــان  عنــوان  كــه  نكنیــم  فرامــوش 
شــركت ها،  نــه  می شــود  اطــاق  محصــولات 
به گونــه ای كــه ممكــن اســت در ســبد محصولات 
یك شــركت چنــد محصــول باشــد امــا تنها یكــی از 

آنها دانش بنیان شود.
كالاهــا و خدمــات شــركت ها بایــد شــروط ســطح 
فناوری، مرحلــه تولید و طراحی مبتنــی بر تحقیق و 
توســعه كه از پیش شــرط های دانش بنیانی است 
را داشته باشــند. اما ازجمله شاخص های عمومی 
ایــن نــوع شــركت ها بایــد عنــوان كــرد كــه حداقــل 

دوســوم از اعضــای هیــات مدیــره شــركت دارای 
حداقل دو مورد از شرایط زیر باشند:

1. حداقل دارای مدرك كارشناسی 
2. حداقل سه سال ســابقه فعالیت كاری یا علمی 

در حوزه فعالیت شركت یا سابقه مدیریتی 
3. دارای حداقل یك اختراع ثبت شده ارزیابی شده 
داخلی یا یك اختراع بین المللی مرتبط با حوزه كاری 

شركت
4. حداقل نیمی از درآمد شــركت در یك سال مالی 
گذشــته، ناشــی از فروش فنــاوری، كالا یــا خدمات 
دانش بنیــان )شــامل خدمــات تحقیــق و توســعه 
و طراحــی مهندســی مرتبــط بــا فهرســت كالاهــای 
دانش بنیان و خدمات تخصصی دانش بنیان( آن 

شركت از طریق قرارداد باشد
5. ســابقه بیمــه پرداختــی بــرای حداقل ســه نفر از 

كاركنان تمام وقت شركت، حداقل شش ماه
امــا پــس از عبــور از مرحلــه عمومی، شــاخص های 

اختصاصی شركت ها مورد بررســی كارگروه ارزیابی 
قــرار می گیــرد كــه در ذیــل آن محصــول بایــد از نظر 
ســطح فنــاوری بــه ســختی قابــل كپی بــرداری یــا 
نیازمنــد تحقیق و توســعه قابــل توجه یــا منجر به 
ایجاد خواص یــا كاركردهــای پیچیــده در محصول 
شــده باشــد. حــال ایــن فنــاوری می توانــد نتیجــه 
طراحــی یــا ایــده داخلــی، مهندســی معكــوس یــا 
ابتــدا براســاس انتقــال فنــاوری صــورت گرفتــه و 
ســپس تحقیــق و توســعه و ایجــاد تغییر اساســی 
انجــام شــده باشــد. پــس از تاییــد كارگــروه ارزیابی 
شــركت ها و موسســات دانش بنیــان، شــركت ها 
مختــص  تســهیات  از  ســال  دو  مــدت  بــرای 
تاییدیــه  می شــوند.  بهره منــد  دانش بنیانــی 
دانش بنیــان شــركت ها بــرای اســتفاده از مزایــای 
قانونی، به مدت دو ســال بوده و تمدید این زمان، 
منوط به ارزیابی و تایید مجدد شــركت اســت، زیرا 
فنــاوری باید بــه روز و كارآمد باشــد و حركــت در مرز 
دانــش نیازمنــد پویایــی اســت؛ بــه همیــن علــت 
قلــب شــركت های دانش بنیــان، واحــد تحقیــق و 

توسعه آنهاست.

شاخص های شرکت های دانش بنیان
دانش بنیان

رئیس صندوق نــوآوری و شــكوفایی از اعطای تســهیات قرض الحســنه به شــركت های 
دانش بنیان دارای اسناد خزانه اسامی )اخزا( خبر داد. به گزارش جام جم و به نقل از روابط 
عمومی صندوق نوآوری و شــكوفایی، دكتر علی وحدت درخصــوص خدمات تامین مالی 
صندوق نوآوری و شكوفایی مرتبط با اسناد خزانه اسامی شركت های دانش بنیان، این 
اسناد را نوعی از ابزارهای مالی اســامی عنوان كرد و گفت: اسناد اخزا عبارت است از اوراق 
بدهی با نام موســوم به اوراق اســناد خزانه اســامی كه از ســوی دولت جمهوری اســامی 

ایران منتشر می شود و قابلیت معامله در بازار سرمایه را دارد.
وی افــزود: در ایــن راســتا شــركت های دانش بنیانــی كــه بــا دســتگاه های اجرایــی و ســایر 
ســازمان ها و نهادها برای فــروش محصولات دانش بنیان قرارداد داشــته یــا دارند و طبق 
ســاز و كار اجرایی دولت جمهوری اســامی ایران، تمام یا بخشــی از مطالبه خود بابت این 
قرارداد را از طریق اسناد اخزا دریافت كرده اند، می توانند مطابق با حمایت صندوق نوآوری 

و شكوفایی، تسهیات بانكی قرض الحسنه دریافت كنند.
وحدت تصریح كرد: این تســهیات به صورت یكجا و معادل با حداكثر نیمی از مبلغ اخزای 
خ كارمزد ســالانه 4 درصد، حداكثر تا ســقف  مرتبط با فروش محصــولات دانش بنیان بــا نر
پنج میلیارد تومان برای هر شــركت از طریق بانك پرداخت می شود. به گفته وی، سررسید 
بازپرداخت این تسهیات مطابق با زمان سررسید اخزای ارائه شده تعیین می شود و تمام 

اخزای ارائه شده )معادل دو برابر تسهیات پرداختی( در رهن بانك قرار خواهد گرفت.

شركت های دانش بنیان دارای اسناد »اخزا« 
تسهیلات قرض الحسنه دریافت می كنند 


