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ایرانیزه

لنزهای تماسی چشمی از محصولات پرکاربرد 
و دارای بازار گسترده در سراسر جهان است 
کاربرد و تنوع  گرفته تا زیبایی،  که از درمان 
دارد؛ لنزهای رنگی، لنزهای طبی با هدف اصلاح دید که 
گرفتن یا  کثیف شدن و بخار  دردسرهای عینک ازجمله 
شکستن شیشه را ندارد یا لنزهایی که برای درمان قوز‌قرنیه 
مورد استفاده قرار می‌گیرد و حتی لنزهای تماسی چشم 
که به‌عنوان پانسمان درون چشم بعد از عمل‌های جراحی 

استفاده می‌شود، نمونه‌هایی از این محصول هستند.
گروه نرم و سخت تقسیم  لنزهای تماسی چشمی به دو 
که هرکدام آنها نیز شامل زیرگروه‌هایی هستند  می‌شود 
که هریک بسته به نوع نیاز و همچنین وضعیت چشم، 

کاربردهای ویژه خود را دارد. محققان شرکت دانش‌بنیان 
»دیــده پرتو درمــان« به‌تازگی موفق شده‌اند لنز تماسی 
چشمی را که به‌عنوان پانسمان چشم کاربرد دارد به‌طور 
مرحله  در  کــنــون  ا محصول  ایــن  کنند.  تولید  آزمایشی 
گر این مرحله را با موفقیت  کارآزمایی بالینی قرار دارد و ا

پشت سر بگذارد، وارد بازار کشور خواهد شد.
مسعود سلطانی فتحی، مدیرعامل این شرکت دانش‌بنیان 
کنون نیاز کشور به  در این خصوص توضیح می‌دهد: »تا
لنز تماسی چشمی صرفا با واردات تأمین می‌شد. آمریکا، 
کشورهای اروپایی و اخیرا کره‌جنوبی در این زمینه فعالیت 

گسترده‌ای دارنــد.« هدف‌گذاری اصلی شرکت ما تولید 
تمام انواع لنزهای تماسی چشم است. در فاز اول تمرکز 
روی لنزهای پانسمانی قرار دارد. در فازهای بعدی تولید 
لنزهای طبی شماره‌دار و سپس لنزهای رنگی در دستورکار 

شرکت قرار خواهد گرفت.« 
گسترده‌ای در  لنزهای تماسی ظرفیت ایجاد بازار نسبتا 
حوزه پزشکی و زیبایی دارند. به گفته سلطانی فتحی، فقط 
واردات لنز پانسمان تماسی چیزی حدود سه میلیون 
ج می‌کند. وی می‌افزاید:  کشور خــار دلار در ســال ارز از 
نــرم محصول شرکت ما  لنز تماسی   »قیمت تمام شــده 

۳۰تا ۴۰درصد کمتر از نمونه وارداتی خواهد بود.« با وجود 
این، وی معتقد است تا ورود این محصول به بازار و ارزیابی 
گزارش‌های نهایی، نمی‌توان به طور مستند در این رابطه 

اظهارنظر کرد.

کبر جلالی فتحی از ســال 1377 به مــدت 23 سال  ا
کارمند اداره برق بود و در همان سال‌ها متوجه ضعفی 
در خازن‎های مورد استفاده اداره برق و صنایع مختلف 
شد. خازن‎ها قطعات الکتریکی است که بارهای الکتریکی 
اضافه را درون خود ذخیره می‎کند. به تعبیر جلالی فتحی 
بارهای الکتریکی اضافی مثل کف‎های روی آب هستند 
که فضای اضافه‌ای را اشغال می‎کنند؛ بنابراین باید آنها را 
از جریان اصلی جدا و در جایی ذخیره کرد. او دراین‎باره 
توضیح می‎دهد:‌ »خازن‎هایی که در صنایع داخلی مورد 
استفاده قرار می‎گرفت عمر کمی داشت و همین باعث 
می‎شد که نیاز به تعویض بسیار سریع داشته باشد. تولید 
کردیم و در  میکروخازن‎های صنعتی را از سال 90 آغاز 
سال ۹۵ آن را به تولید انبوه رساندیم.« او در سال ۱۳۹۶ 
توانست برای اختراع خازن با عمر سه‌برابر نمونه‎های 

قبلی گواهی ثبت اختراع دریافت کند. 

خازن‌هایی با کاربرد صنعتی 
کنون  ابــتــدای فعالیتش تا از  تــوان  اروم نیرو  شرکت 

کرده  خازن‎های مورد نیاز صنایع مختلفی را تأمین 
گفته مــدیــرعــامــل ایـــن شــرکــت، در میان  ــت. بــه  اسـ
کارخانه‏‎های سیمان‌ و صنایع   ، کشور بــزرگ  صنایع 
فــولاد مشتری‌های اصلی اروم نیرو تــوان هستند. او 
که این شرکت دانش‌بنیان به  درخصوص خدماتی 
 ۱۲۸ کــرده اســت، می‎گوید:‌ »از  کشور عرضه  صنایع 
کارخانه سیمان کشور ما با 32 کارخانه کار کرده‎ایم و 
از میان ۴۸۰ کارخانه فولاد، خازن مورد نیاز ۱۲۱ مورد از 
آنها را تأمین کردیم. این درحالی‌است که برای صنایع 
کوچک‌تر هم خدمت‎رسانی داشته‎ایم و خازن‎هایی 
برای تجهیزات الکترونیکی بیمارستانی، صنایع غذایی 
و لبنیات، کاغذ و کارتن، پلاستیک، کاشی و سرامیک 

ارائه کرده‌ایم.«

افزایش تولید و صادرات، در گرو حمایت
عملکرد خــوب ایــن مجموعه دانــش‌بــنــیــان و مــورد 
توجه قرارگرفتن در چند نمایشگاه و رویــداد داخلی 
و خارجی باعث شد صــادرات میکروخازن‌ها به‎طور 

آغاز‌شود. مهندس جلالی فتحی درخصوص  جدی 
صــادرات این محصول می‎گوید:‌ »ترکیه و آذربایجان 
مقاصد صادراتی ما هستند و به اربیل عراق هم به‌طور 
ــادرات داریـــم.« او نیاز به حمایت از سوی  نسبی ص
وزارتخانه‌ها و معاونت علمی و فناوری را از دغدغه‌های 
اصلی حوزه کاری‎اش می‌داند و می‎گوید:‌ »برای آن‌که 
گسترده‌تری به صنایع  شرکت و محصولاتش به‌طور 
کشور شناسانده شود و کارخانه‌های بیشتری بتوانند 
کیفیت تامین  نیازشان به خازن را با نمونه بومی و با
و  را معرفی  با شرکت  باید سازمان‌های مرتبط  کنند 
حمایت نمایند؛ در این صورت با افزایش حجم تولید 
امکان صادرات به کشورهای بیشتری فراهم می‌شود 

و ارزآوری شرکت ارتقا خواهد یافت.« 

، قیمت کمتر عمر بیشتر
که در شرکت اروم نیرو توان فعالیت  تلاش محققانی 
کیفیت خازن‎های این  دارند باعث شده طول‌عمر و 
شرکت نسبت به نمونه‎های موجود در بازار ارتقا پیدا 
کند. به گفته مدیرعامل این شرکت، تغییرات در شکل 
ظاهری و افزایش طول عمر خازن‎ها که به ثبت اختراع 
منجر شد از نکاتی است که باعث منحصربه‌فرد شدن 

این خازن‎ها در کشور می‌شود. 
او قیمت مقرون‎به‌صرفه را مهم‎ترین مزیت‎ خازن‎های 
ایــن شــرکــت نسبت بــه نمونه‌های دیــگــر مــی‎دانــد و 
می‎گوید: »‌خازن‎های طراحی‌شده در شرکت حدودا 
۱۵ تا ۲۰درصد ارزان‌تر و 3 تا ۳/۵برابر نمونه‎های موجود 
طول عمر دارد. از طرفی، ما هر شش‌ماه یک‌بار برای 
مشتری‌ها فرم ارزیابی محصول ارسال می‌کنیم. میزان 
رضایت مشتری‌ها تا به امروز ۹۹درصد بوده است.« ارائه 
خدمات پس از فروش و بیمه از مزیت‎هایی است که 
خازن‎های شرکت اروم نیرو توان را برای صنایع مورد 

اعتماد می‎سازد. 

افــراد  و  علاقه‎مند  دانشجویان  از  بسیاری  هــم  هنوز 
خــوش‎فــکــر و مستعد بــه‌جــای آن‌کـــه مــهــارت و دانــش 
کشور  تخصصی‎شان را در مسیر رفع نیازهای صنعتی 
باثبات شغلی  ببرند ترجیح می‎دهند به فضای  به‌کار 
اداری وارد شوند و خود را درگیر فضای پرتلاطم تولید 
کارشان به‌دست‌می‎آورند،  که در محیط  که از فرصت و اطلاعاتی  کسانی هم هستند  نکنند. بااین‌حال 

تقاضای بازار و نیاز صنعت را ردیابی می‌کنند و آستین بالا می‎زنند تا راهکاری برایش ارائه دهند. 
کبر فتحی جلالی ازجمله همان افراد است که بعد از ۲۳ سال کار در اداره برق استان آذربایجان‌غربی  مهندس ا
یکی از معضلات حوزه کاری خود را شناسایی و تلاش کرد تا راهکاری برای آن پیدا کند. او در زمینه تولید 
کوچک فعالیت می‎کند و از سال ۱۳۹۰ شرکت دانش‌بنیان  میکروخازن‌های مــورد نیاز صنایع بــزرگ و 
کنون در پارک علم و فناوری آذربایجان‌غربی استقرار  »اروم‌نیرو توان« را تاسیس کرده است. این شرکت ا
کسب‌و‎کارش در رفع نیاز بسیاری از صنایع  گفت‌وگو با این فعال حوزه دانش‌بنیان، اثرگذاری  دارد. در 

داخلی و چشم‌انداز صادراتی آن را بررسی کرده‌‌ایم.

مرهم فناوری روی چشم ‌ها

حقوق یک دانش‌بنیانی

بهبود روند توسعه با حمایت 
عارضه‌یابی کسب و کار

هدایت مسیر پرفراز و نشیب توسعه کسب‌وکار بدون شک 
به سال‌ها تجربه و آشنایی با چالش‌های حوزه، نیازهای بازار 
و نحوه عملکرد شرکت‌های رقیب نیاز دارد؛ این در حالی 
است که هدایت بیشتر شرکت‌های دانش‌بنیان به‌عهده 
کمتر آشنا به  افــراد متخصص امــا در عین حــال جــوان و 
قواعد بازی‌های تجاری قرار دارد. عارضه‌یابی از مهم‌ترین 
عوامل تاثیرگذار در موفقیت کسب‌وکارهای دانش‌بنیان و 
فناوری‌محور است اما کمتر مورد توجه و تمرکز فناوران و 

صاحبان شرکت‌های دانش بنیان قرار می‌گیرد.
مرکز شرکت‌ها و موسسات دانش‌بنیان معاونت علمی و 
فناوری برای رفع این چالش و کمک هر چه بیشتر به روند 
کسب‌وکارهای دانش‌بنیان و متعاقب آن توسعه  توسعه 
هرچه بیشتر اقتصاد دانش‌بنیان خدمت عارضه‌یابی و 

توسعه کسب‌وکار را در نظر گرفته است. 
بر مبنای این خدمت شرکت‌های دانش‌بنیان درصورتی‌که 
کلی شرایط و  در رونــد فعالیت‌های خــود نیاز به بررسی 
وضعیت فعلی واحدهای مختلف داشته باشند یا بخواهند 
نقاط قابل بهبود اصلی موجود در نحوه اجرای فعالیت‌های 
مجموعه خود را شناسایی کنند، می‌توانند از مشاوره‌های 
استراتژی، مدیریت و سپس در صورت نیاز از برنامه‌های 
ارزیابی و تدوین برنامه‌های بهبود استفاده کنند که شامل 

موارد زیر خواهد بود: 
 حــمــایــت از رتــبــه‌بــنــدی رقــابــت‌پــذیــری شــرکــت‌هــای 
دانش‌بنیان از سوی صندوق نوآوری و شکوفایی با ارائه 

75درصد هزینه‌ها تا سقف 60 میلیون تومان.
 عارضه‌یابی بازاریابی و فروش با تحلیل معیارهای مورد 

توجه در بازاریابی و شناخت عارضه‌ها.
 مشاوره استراتژی و توسعه کسب‌وکار در زمینه‌های مرتبط 
با تصمیم‌گیری‌های مدیریتی، انتخاب و طراحی مدل‌های 

مناسب کسب‌وکار و برنامه‌ریزی استراتژیک برای توسعه. 
 مشاوره مدیریت و ساختار سازمانی در زمینه شناخت 
انواع ساختارهای سازمانی و الزامات استفاده از هر یک، 
طراحی و ایجاد ساختار سازمانی مناسب، مدیریت و نحوه 

نــظــارت و ارزیــابــی بــر خــط تولید، 
کیفیت، انـــبـــارداری، حل  کــنــتــرل 
چــالــش‌هــای مدیریتی مــدیــران و 

مشاوره در تصمیمات مدیریتی. 
 حمایت برای تهیه نرم‌افزارهای 

اداری، مالی و حسابداری.

فراز ســهیلی‌آزاد

 خبرنگار
پیشران

برای کســب اطلاعات 
بیشــتر در مورد این 
خدمــت کیوآرکد را 

اسکن کنید.

تلاشگران

مریــم ملی

 خبرنگار
پیشران

اختراعی برای پاسخ به نیازهای صنعت 
شرکت »اروم نیرو توان« با تکیه بر مهارت و دانش بومی خازن‌هایی با عمر بالا تولید می‌کند


