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3 2 ایــده خــود را پــرورش دهید:1

 را حل بدهید: به دنبال مشــکلاتی در زمینه IT باشــید که هنوز راه‌حلی 
برای آنها ارائه نشــده اســت. ایده‌های خلاقانه و کاربردی برای حل آن 
 مشــکل ارائه دهید.
تنها به فرد: ایده شــما باید به فرد و از ســایر راه‌حل‌های موجود باشــد. 
ارزش پیشنهادی واضحی داشته باشید: به وضوح بیان کنید که ایده 
شما چه ارزشی را به مشتریان ارائه می دهد. این ارزش می‌تواند شامل 
صرفه‌جویی در زمان و هزینه، افزایش کارایی، یا ارائه ویژگی‌ها و خدمات 
 جدید باشد.

  راهانــدازی و مارکــت:

 محصــول یــا خدمــات خــود را راه‌انــدازی کنیــد: بــرای تأمیــن مالــی 
و توســعه تکمیلی، آن محصول یا خدمات خود را به صورت‌های 
 مختلــف آنلایــن یــا حضــوری بــه بــازار عرضــه کنید.

محصــول خــود را بــه بــازار عرضــه کنیــد: از طریــق کانــال هــای 
پیشــنهادی مناســب، محصول یا خدمات خود را به مشــتریان 
بالقوه معرفی کنید. این می‌تواند شــامل بازاریابی آنلاین، 
 تبلیغات ســنتی، و حضور در رویداد صنعتی باشــد.

به مشــتریان خود خدمات ارائه می دهند: خدمات عالی به 
 مشــتریان ارائه می شــود تا آنها راضی بمانند و به شــما
  وفادار باشــند.

 از شکســت نترسید:

 شکســت بخش طبیعی از روند 
رشــد اســت. از اشــتباهات خود 
درس بگیریــد و از آنهــا بــرای 
 قوی‌تر شــدن
  اســتفاده کنید.
قابل قبول باشــید: برای 
موفقیــت در بلندمــدت، 
بایــد بــا چالش‌هــای جدیــد و 
 شــرایط بازار ســازگار باشــید.

 به ایده خود ایمان داشــته باشــید:

 به ایده خود و پتانســیل آن برای 
موفقیت ایمان داشــته باشــید. 
این شــور و آشــتیاق به 
شــما انگیزه می دهد 
تا در ســختی ها به 
تــاش خــود ادامه 
دهیــد و بــه اهدافتــان 
برسید.

10 قدم برای تبدیل ایده‌  فناورانه به فرصت‌

  تحقیــق و برنامــه ریــزی:

بازار خود را بشناســید: گروه هدف را شناســایی کنید و نیازها و خواســته 
هــای آنهــا را درک کنیــد. انــدازه بــازار و رقابــت در آن را تحقیــق کنید.مــدل 

کســب‌وکارتان را تعریف کنید: مشــخص کنید که چگونه از خود 
پول درســت می‌کنید. این می‌تواند شــامل فروش محصول، ارائه 

 خدمات، یا اســتفاده از مدل اشــتراک باشــد.
یک طرح تجاری بنویســید: طرح تجاری شــما باید شــامل 

خلاصه ای از ایده شــما، تحقیقات بازار، اســتراتژی، پیش 
 بینی های مالی و برنامه عملیاتی باشــد.


